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7 Corso CDVM-ATLEC: dlrettore Enr/co Gennaro

CALENDARIO DI MASSIMA DELLE LEZIONI 2019

Orario: 17.45 19.45 ogni martedi dal 22 gennaio 2019 al 2 aprile 2019
Sede del corso: in fase di definizione

1° Incontro Presentazione Corso Scenario, E. Gennaro Martedi 22 gennaio,
Vendite e Marketing. A. De Carolis h 17.45-19.45

2° Incontro Ruoli, Opportunita e Carriere A. De Carolis Martedi 29 gennaio,
nell’area Commerciale. h 17.45-19.45
Marketing 4.0

3° Incontro | passi vincenti nei primi mesi di D. Vassallo Martedi 5 febbraio,
lavoro, e la conoscenza dell'impresa. | F. Losito h 17.45-19.45
Sicurezza sul lavoro

4° Incontro | servizi nell’internazionalizzazione E. Gennaro Martedi 12 febbraio,
dell'impresa, il CeiPiemonte F. Caccia h 17.45-19.45

5° Incontro Il Business Plan e la creazione di un De Giorgis Martedi 19 febbraio,
caso aziendale h 15.45-19.45

6 ° Incontro Dal Progetto alle risorse Camera di Marello Martedi 26 febbraio,
Commercio di Torino. h 15.45-19.45

7° Incontro Contratti di agenzia e contratti di S. Ponza Martedi 12 marzo,
rappresentanza, dal punto di vista h 17.45-19.45
dell’agente e dell'impresa

8° Incontro Contratti di lavoro dipendente M. Masselli Martedi 19 marzo,
La Difesa del Made in Italy h 17.45-19.45

9° Incontro Gli strumenti piu utili per trovare B. Chionna Martedi 26 marzo,
lavoro tramite internet h 17.45-19.45

10° Incontro Presentazione Casi aziendali E. Gennaro Martedi 2 aprile,
(esercitazioni Business Plan) e h 17.45-19.45
chiusura corso.

Torino, 31 ottobre 2018




