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Come 
massimizzare 

le performance 
della forza vendita

I risultati economici delle aziende industriali e di distribuzione 
in Italia sono messi a dura prova dalla situazione economica 
mondiale.

Le decisioni aziendali diventano efficaci ed efficienti solo se 
le aree Commerciale e Information Technology collaborano 
per rendere i processi aziendali più fluidi e veloci dalla 
vendita alla distribuzione.
 
Attraverso le esperienze delle best practices verranno 
analizzate:
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Strategie commerciali mirate e basate sull’analisi e 
previsione della domanda

Fruibilità delle informazioni in tempo reale e con 
qualsiasi device (Ipad, Tablet Android, Smartphone…)

Soddisfazione costante dei clienti/retailer/dipendenti

organizzazione col patrocinio diin partnership con

Prenotazioni accettate fino a esaurimento posti.
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