
10.00 Registrazione partecipanti e welcome coffe
 
10.30 Benvenuto e apertura lavori - CDVM
 
10.40 La visione di Enigen:

 come integrare i processi commerciali in modo  
 efficace con i dipartimenti produttivi e ottenere  
 maggiori fatturati e cicli di vendita più snelli.
 
11.30  La visione di Oracle:

 vendere in modo più veloce e performante.

11.45:  Dimostrazione pratica:

 il case di un configuratore automatico dell’offerta  
 commerciale.

12.30 Networking lunch

Mercoledì 11 giugno 2014, ore 10.00
Sala Torino
Centro Congressi Unione Industriale
Unione Industriale di Torino,  via Vela 17  (TO)

organizzazione in partnership con

La partecipazione all'evento è gratuita ma con capienza limitata.
È richiesta la conferma di partecipazione alla segreteria CDVM: Rosaria Iascone T 011 571 84 38  E cdvm@ui.torino.it

“L’innovazione tecnologica e l’attuale situazione 

economica hanno trasformato il modo in cui i 

clienti interagiscono con le aziende e con le reti 

distributive.

 

L’attuale scenario di mercato impone di velocizzare 

e rendere più fluido il processo di vendita, 

riducendo le inefficienze e le frequenti problem-

atiche comunicative con i dipartimenti di produzi-

one, attraverso l’automatizzazione dei processi di 

omologazione e fattibilità tecnica delle offerte.

Il CDVM vi aspetta per dimostrare come un’azienda 

di produzione  possa ottimizzare i propri processi di 

vendita e produzione, grazie all’adozione di innova-

tive soluzioni per la configurazione dell’offerta 

commerciale. Durante l’incontro gli esperti di 

Oracle presenteranno una dimostrazione pratica 

dell’applicazione.”

Per la prima volta Big Machines a Torino

La con"gurazione dell’o#erta


